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Resumen

Desde la configuracion del sistema multilateral de comercio se ha promovido la disminucién de los obstaculos
y la no discriminacion al comercio entre los Estados miembros. No obstante las rondas de negociaciones
en el régimen del GATT (del inglés General Agreement on Tariffs and Trade), y dentro de la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC), que han apuntado a reducir el proteccionismo injustificado ademas de crear
normas comerciales acordes con las practicas actuales, se ha tendido a presentar diversos reveses de consenso.
Es en este sentido que ciertos acuerdos comerciales, que subsecuentemente dan origen a organizaciones
internacionales, toman mas notoriedad como herramientas de regulacion complementaria y terminan
restando preeminencia al multilateralismo de la OMC. Este es el caso de la Union Europea (UE) que no solo
comparte su génesis con la OMC tras el fin de la Segunda Guerra Mundial, sino que ademas ha logrado dar
sobresalientes pasos, consolidandose incluso como un paradigma de liderazgo geopolitico. Es asi como este
trabajo orienta el estudio a una metodologia multidisciplinar que desde lo juridico e histérico caracteriza
la influencia politico-comercial de la UE como integracién econémica dentro del comercio internacional.
Para ello, se consideran las disputas registradas dentro del Organo de Solucién de Diferencias (OSD) y se
identifican también los acuerdos comerciales que esta ha firmado con otros paises. Lo anterior evidencia
su influencia como actor determinante, ademas de referente categorico, para la cooperacion internacional
y la gobernanza global, dado su impacto directo en la dinamica del comercio mundial y en las relaciones
internacionales contemporaneas.

Palabras clave: GATT, OMC, acuerdos comerciales, Union Europea.

Fundacién Universitaria CEIPA (Colombia). Correo electrénico: jose.baena@ceipa.edu.co. ORCID: https://orcid.
0rg/0000-0002-0915-4087.

Universidad Internacional de La Rioja. Correo electrénico: josejaime.baena@unir.net ORCID: https://orcid. org/0000
0002-0915-4087.

NOVUM JUS « ISSN: 1692-6013 o E-ISSN: 2500-8692 o Volumen 18 N°. 1 o Enero-abril 2024 o Pags. 431-459 433


https://doi.org/10.14718/NovumJus.2023.17.1.11
mailto:jose.baena@ceipa.edu.co

https://doi.org/10.14718/NovumJus.2024.18.1.15

The European Union in the WTQO: a Paradigm of
Geopolitical Leadership in International Relations

José Jaime Baena-Rojas
Fundacién Universitaria CEIPA (Sabaneta, Colombia)
Universidad Internacional de La Rioja (La Rioja, Espafa)

Received: August 01, 2023 | Evaluated: August 20, 2023 | Accepted: November 09, 2023

Abstract

Since the inception of the multilateral trading system, the reduction of barriers and non-discrimination in trade
among state members have been promoted. However, the rounds of negotiations under the GATT (General
Agreement on Tariffs and Trade) regime and within the WTO, which have aimed at reducing unjustified
protectionism as well as creating trade rules in line with current practices, have tended to present various
setbacks in terms of consensus. It is in this sense that certain trade agreements that subsequently give rise
to international organizations have become more notorious as a complementary regulatory tool, detracting
from the WTO's multilateralism. This is the case of the European Union (EU), which not only shares its
genesis with the WTO after the end of World War 11, but has also managed to take outstanding steps,
even consolidating itself as a paradigm of leadership at the geopolitical level. Thus, this paper focuses on a
multidisciplinary methodology that, from a legal and historical perspective, characterizes the political and
commercial influence of the EU as an economic integration within international trade. For this purpose, the
disputes registered within the Dispute Settlement Body (DSB) are considered as well as the trade agreements
signed by the EU with other countries are also identified. This is evidence of its influence as a determining
player, and a categorical reference for international cooperation and global governance, given its direct
impact on the dynamics of world trade in contemporary international relations.

Keywords: GATT, WTO, Trade Agreements, European Union.
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Introduccién

Segtn Velasquez!, tras la Segunda Guerra Mundial acaeci6 un episodio clave dentro
de las Relaciones Internacionales, dado que se reavivo un idealismo enfocado en
promover la cooperacion como una medida para crear organismos superiores que
regularan el comportamiento colectivo de los Estados. Asimismo, Gentile? destaca
como la Organizacion de las Naciones Unidas (ONU), ademas de otros organismos
internacionales, surgi6 en busca de alcanzar objetivos comunes entre Estados,
relativos a temas de orden politico, econdmico, comercial y social. Este camino, sin
embargo, no ha sido facil de transitar, ya que muchos paises suelen ser reticentes
frente a estas iniciativas, debido a que la supranacionalidad, muy propia de estos
acuerdos, puede circunscribir el devenir de la politica interna y el ejercicio de la
soberania en los Estados.

Dentro de estas iniciativas, creadas para hacer frente a temas comerciales comunes y
esenciales para la estabilidad de las relaciones internacionales, se logré en un primer
momento desarrollar en el ano 1947 tanto el Acuerdo General Sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio (GATT, por sus siglas en inglés General Agreement on Tariffs
and Trade) como también a partir de ese mismo afo fueron suscritos diferentes textos
juridicos adicionales. Subsecuentemente, en un segundo momento posterior a varias
décadas de notables esfuerzos de consenso politico, se logré crear la Organizacion
Mundial de Comercio (OMC) en 1995°.

Asi, la OMC desde entonces ha buscado la reduccion de aranceles y la prevencion
de guerras comerciales que podrian generar efectos desastrosos para la economia
mundial. También, la OMC se ha enfocado en el aumento de la transparencia
en las operaciones dentro de la politica comercial de los paises, promoviendo
el comercio y la inversion. En otras palabras, este organismo constituye un foro
para que todos sus Estados miembros puedan negociar normas segin las nuevas
practicas comerciales®.

Con la OMC, no obstante, también se ha generado un panorama en donde se
ha intentado concertar desde las rondas de negociaciones, desarrolladas en el

Juan Velasquez, El derecho internacional publico en la agenda politica de las relaciones (Ciudad de México:

Editorial Universidad Auténoma de México, 2005).

Jose Gentile, “Gobernabilidad y Gobierno Mundial”, Anuario Iberoamericano de Justicia Constitucional 9, ntim.

1(2005): 105-111.

> Gabrielle Marceau, A History of Law and Lawyers in the GATT/WTO The Development of the Rule of Law in the
Multilateral Trading System (Ginebra: Cambridge University Press, 2015).

* Robert Koopman et al., “The Value of the WTO”, Journal of Policy Modeling 42 num. 4 (2020): 829-849.
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régimen del GATT, arreglos conjuntos entre todos los paises miembros para regular
determinadas practicas proteccionistas que socavan el comercio internacional. Esto
supone una potencial contienda de normas juridicas en donde, en el primer caso,
se conciertan los arreglos comerciales a nivel masivo dentro de la OMCen lo que se
conoce como multilateralismo’, mientras que, en el segundo caso, se circunscriben
las practicas comerciales a través de acuerdos entre un nimero limitado de partes,
en ciertas zonas geograficas concretas y de forma mas concisa en lo que se conoce
como regionalismo®, 7, ®.

Dentro de esta contienda, segtin Shintaro’, los acuerdos comerciales parecen
perfilarse como el camino mas rapido para la regulacion del comercio, respecto
a los acuerdos de la OMC. Esto se debe a que sus efectos se reflejan en menos
tiempo, pues al participar menos paises sus negociaciones suelen ser mas fluidas.
Tal situacion explica por qué los acuerdos comerciales han venido creciendo;
dado que desde el marco del GATT constituyen una excepcion al principio de no

Multilateralismo se refiere al enfoque de cooperacion internacional que se da en ciertas organizaciones que
no suelen solicitar a los paises miembros distinciones geograficas. Asi, cualquier pais del mundo que desee
hacer parte de tales organismos busca perseguir determinados resultados comunes cuyo objeto afectan a
la mayoria de los actores del sistema internacional. Dentro de la OMC, el multilateralismo se caracteriza
porque todos los miembros buscan decidir sobre competencias comerciales propias de esta organizacion.
Joseé Valdés y Jéssica Cascante, El multilateralismo, la reforma de la ONU y los desafios del siglo XXI (Ciudad de
Meéxico: Editorial Centro de Investigaciones sobre América del Norte -CISAN-, 2007). Alfredo Guerra-Borges,
“Regionalismo y multilateralismo en su laberinto”, Problemas del desarrollo 39, ntum. 52 (2008): 11-28. No
se debe confundir el concepto de multilateralismo con el de multilateralidad, dado que este tltimo se asocia
a la condicion en que varios paises de un acuerdo comercial, de forma reciproca, se otorgan concesiones
puntuales, por lo general, relacionadas con aranceles. Jose Baena y Giovanny Cardona, “Union Europea y
Japon: ;El tratado de libre comercio mas grande del mundo?”, Revista de Ciencias Sociales (RCS) 25, num. 1
(2019): 62-81. Jose Baena, “Transicion de los sistemas generalizados de preferencias: un cambio de politica
en cooperacion internacional”, Semestre Econdmico 23, ntim. 54 (2020): 61-83.

Regionalismo se refiere al enfoque de cooperacion internacional que suele darse en el marco de ciertas
organizaciones que buscan alcanzar determinados resultados comunes entre sus miembros, los cuales,
a diferencia del multilateralismo, suelen hacer parte de una zona especifica a nivel geografico. En este
enfoque, el objeto de los acuerdos no tiene por qué afectar a la mayoria de los paises y actores del sistema
internacional. En el caso concreto de la OMC, el regionalismo se caracteriza porque los paises miembros de
una organizacién especifica, con distincion geografica, deciden sobre competencias comerciales o incluso
meta-comerciales que afectan, mas que nada, a ese grupo de paises pertenecientes a un area determinada.
Valdés y Cascante, El multilateralismo; Guerra-Borges, “Regionalismo y multilateralismo en su laberinto”;
José Sanahuja, “La Union Europea y el regionalismo latinoamericano: un balance”, Investigacion y Desarrollo
21, num. 1 (2013): 156-184.

" Guido Glania y Jurgen Matthes, Multilateralism or Regionalism?: Trade Policy Options for the European Union
(Bruselas: Centre for European Policy Studies, 2005).

Lauren Boisson de Chazournes, “International economic law and the quest for universality”, Leiden Journal
of International Law 32, nam. 3 (2019): 401-414.

Hamanaka Shintaro, “Unexpected usage of enabling clause? Proliferation of bilateral trade agreements in
Asia”, Journal of World Trade 46, nam. 6 (2012): 1239-1260.
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discriminacion tal y como se consagré en la Clausula de Habilitacion de 1979'.
En todo caso, los acuerdos comerciales no son una herramienta reciente empleada
dentro del comercio internacional, ya que a mediados del siglo XIX se llevo a cabo el
tratado Cobden-Chevalier, firmado entre Francia e Inglaterra, considerado tanto
el primer acuerdo de libre comercio en el mundo como también un hito para la
liberalizacion del comercio''.

Asi, al considerarse el caso de la Union Europea (UE) como organizacion internacional,
cimentada en diversos acuerdos, esta puede ser entendida como un paradigma
geopolitico dentro de las relaciones internacionales, dado que precisamente
ha intentado ir mucho mas alla de todos estos antecedentes. Esto se debe a que ha
buscado la liberalizacion del comercio desde el enfoque del regionalismo. De
hecho, ha buscado también incluir dentro de su régimen la integracion econémica
y politica de sus miembros como asimismo ampliar su influencia internacional y
extender su modelo social. Esto lo ha hecho incorporando en su ordenamiento
juridico principios y nuevas normas que enfatizan en asuntos no comerciales (ANC),
o non-trade issues (NTI) en inglés, como los que afectan la defensa de los derechos
humanos, los derechos laborales, el medioambiente, la salud o los derechos politicos,
entre una enorme multiplicidad de aspectos'.

Respecto al origen de la UE, este se remonta unos anos después de la Segunda
Guerra Mundial, cuando Alemania del Oeste, Francia, Bélgica, Luxemburgo y los
Paises Bajos se unieron firmando en 1951 un acuerdo que daria origen a un mercado
comun de bienes, cuyo proposito era el de estabilizar la economia de Europa a
través de industrias estratégicas como las del acero y el carbon, dando origen a
la Comunidad Europea del Carbon y del Acero (CECA). Afos mas tarde, este
acontecimiento inspiraria la firma en 1957 de la Comunidad Econémica Europea
(CEE) y la Comunidad Europea de la Energia Atomica (CEEA o Euratom), dando
origen a los tratados constitutivos de las Comunidades Europeas. Dichos tratados,

10" La Clausula de Habilitacion es una disposicion especial creada por los estados contratantes del GATT con
la cual se legitima llevar a cabo acuerdos comerciales entre paises, especialmente arreglos preferenciales de
comercio. Lo anterior, exceptuandose la aplicacion y la esencia del principio consagrado en el Articulo I del
GATT “Trato de la Nacion Mas Favorecida” cuyo contenido establece la extension, por defecto, de cualquier
mejor tratamiento que se conceda o se haya concedido a una parte, o a todas las demas partes dentro del
comercio internacional. Carolina Rodriguez, “Consideraciones sobre la vinculacion entre regionalismo y
multilateralismo en materia de comercio internacional”, INNOVA Research Journal 3, nam. 4 (2018): 57-69.
Jacopo Timini, “Revisiting the ‘Cobden-Chevalier Network’ Trade and Welfare Effects”, Banco de Espaia
Eurosistema 1, num. 2122 (2021): 1-31.

Juan De Lucio, “Liderazgo geopolitico: el papel de los acuerdos comerciales”, Comillas Journal of International
Relations 1, num. 15 (2019): 62-72.
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luego de nuevos acuerdos y profundas reformas economicas, politicas y sociales,
terminarian por aunar sucesivamente, tras décadas de negociaciones, a la mayoria
de los paises del continente y dar forma a la actual UE®.

Por lo tanto, existen aspectos en comun entre la OMC y la UE; no solo porque sus
origenes se remontan al periodo posterior a la Segunda Guerra Mundial, primero
con la firma del GATT en 1947 y luego con la firma de la CECA en 1951, sino
también porque ambos organismos internacionales comparten otros aspectos
relacionados con la negociacion consensuada de politicas para la creacion de
normas que reduzcan el proteccionismo injustificado entre sus miembros'*. De
hecho, ambas organizaciones internacionales, desde sus propias competencias,
apuntan a promover tanto el desarrollo como el crecimiento econémico en procura
de garantizar estabilidad social, ademas de propender por mejores estandares de
vida entre los habitantes de sus Estados miembros®.

Otra idea afianza la nocion de que la UE constituye un paradigma geopolitico
dentro de las relaciones internacionales, dada su influencia dentro de la politica
exterior de muchos otros paises en el mundo'®. Segtin Jackson'’, si bien la OMC ha
logrado implementar disposiciones normativas estandarizadas y muestra practicas
positivas para el crecimiento entre aquellos miembros que han participado en el
proceso de liberalizacion conjunta del comercio mundial, en todo caso, existen
obstaculos criticos por superar respecto de su funcionamiento, dado que es necesario
dinamizar el didlogo y promover la voluntad politica entre los Estados miembros. Esta
necesidad tiene como razon lograr normas efectivas que se adapten a las practicas
de comercio actuales. De hecho, esta realidad se evidencia cada vez mas dentro
de la OMC con las rondas de negociaciones comerciales, ya que estas han venido
teniendo un bloqueo significativo que ha conllevado arreglos cada vez mas simples
que no logran responder a las necesidades del presente orden internacional. Es por
ello por lo que las reformas institucionales que se solicitan dentro del organismo
pueden probablemente responder a un abordaje insuficiente del problema, ya

Wolfram Kaiser y Antonio Varsori, European Union History: Themes and Debates (London: Palgrave Macmillan,
2010).

Wolfgang Igler, “La Unién Europea y la organizacion Mundial del Comercio”, Parlamento Europeo, 1 de abril
de 2023, https://www.europarl.europa.ew/ftu/pdf/es/FTU_5.2.2.pdf (acceso julio 30, 2023).

!> Barton, John et al., The Evolution of the Trade Regime: Politics, Law, and Economics of the GATT and the WTO
(New Jersey: Princeton University Press, 2008).

Scott Wesley, “The EU and ‘wider europe’: toward an alternative geopolitics of regional cooperation?”,
Geopolitics 10, nam. 3 (2005): 429-454.

17 John Jackson, The Jurisprudence of GATT and the WTO: Insights on Treaty Law and Economic Relations (Cambridge:
Cambridge University Press, 2007).
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que en definitiva la superacion de muchas de las dificultades actuales de la OMC
requieren de decisiones politicas como de consenso entre los Estados miembros'®, .

En lo sucesivo a las nociones previas, este articulo plantea entonces una discusion en
torno al peso de la UE como acuerdo comercial dentro de la OMC y posteriormente
orienta el estudio a una metodologia multidisciplinar que desde lo juridico e histérico
describe la influencia de Ia OMC en las relaciones internacionales, y especialmente
la notoriedad de la UE dentro de todo este contexto social. En caso de mostrar esto,
se evidenciaria el paradigma de liderazgo que ha logrado esta tltima organizacion
internacional de caracter regional. Todo esto sera considerado, ademas, dentro de la
geopolitica y las relaciones internacionales, a partir de sus interacciones propias en
el comercio mundial. En particular, se reflexionard en torno a por qué los acuerdos
comerciales, si bien son autorizados por la normativa del GATT, pueden interferir
en la dinamica de la OMC tal y como sucede con la UE. También, se cuestionara
qué ha conllevado a que esta organizacion internacional alcance tan clara primacia
respecto de otros acuerdos y de otros Estados potencias.

De este modo, la investigacion propone un marco teérico sobre el papel de la OMC
y el rol de la UE como mecanismos para liberalizar el comercio a través de normas
que regulan este proceso. Por lo tanto, el planteamiento del problema esencial
de esta investigacion estriba en el hecho del como los acuerdos comerciales que
dan origen a organizaciones internacionales, como es el caso especifico de la UE,
tienden a tomar notoriedad como herramientas de regulacion complementaria. Se
trata de una situacion que subsecuentemente termina restando la trascendencia
respectiva al multilateralismo de la OMC. Por consiguiente, se puede formular
como pregunta de investigacion: jes la UE un actor determinante que dentro de
las relaciones internacionales condiciona la dinamica del sistema multilateral de
comercio constituyéndose en todo un paradigma de liderazgo geopolitico?

Sera menester entonces dentro de este trabajo analizar por qué la UE es el tinico
acuerdo comercial y organizacion internacional que acttia como actor reclamante y
demandado dentro del OSD de la OMC. Asimismo, se identificara también cuales
acuerdos comerciales ha firmado la UE con otros paises, lo cual tiende a otorgarle
una condicion especial como actor del sistema internacional. Luego de ello, se
discutiran los resultados e igualmente se presentaran las conclusiones sobre lo que
ha significado toda la presente investigacion.

Julieta Zelicovich, “La crisis de la OMC y el trilema de las negociaciones comerciales internacionales”,
Relaciones Internacionales 92, num. 1, (2019): 1-21.

Jose Baena, “Proteccionismo inverso y politica comercial dentro del sistema multilateral de comercio: el
caso de las restricciones a la exportacion”, Estudos Internacionais 7, nam. 3 (2019): 28-50.

19
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La OMCy la UE como actores dentro
de las relaciones internacionales

Segun Gaspar y Sudria®’, la historia de la actual OMC tiene sus origenes en 1947
tras la firma del GATT. Luego, un afio después, la ONU convocé a la Conferencia
Internacional sobre Comercio y Empleo, conocida posteriormente como la Carta de
la Habana, en donde los paises participantes buscaban el establecimiento de la
Organizacion Internacional del Comercio, cuyo proposito se centraria en aspectos
como el desarrollo economico, el empleo y las practicas comerciales proteccionistas,
entre otros asuntos. No obstante, tal organismo nunca se cred dado que Estados
Unidos no ratificé su ingreso, lo cual termino frenando la iniciativa, pues los demas
paises firmantes consideraban esencial su participacion. Asi, la Carta de la Habana
nunca entré en vigor, pese a que el GATT como acuerdo intergubernamental y
ordenamiento juridico fue adoptado interinamente entre sus Estados contratantes,
e incluy6 ademas algunos nuevos signatarios que se fueron adhiriendo hasta
1995 justo cuando el GATT termino por convertirse en un anexo del Acuerdo de
Marrakech que finalmente darfa origen a la OMC.

De esta manera, segtin Porter et al.*!, tras mas de dos décadas de funcionamiento de
la OMC sus Estados miembros han trabajado por la eficiencia de los intercambios
de bienes y servicios, la equidad en la implementacién de las normas existentes dentro de
los paises y la adopcion de diversas politicas comerciales derivadas de las rondas
de negociaciones. Por ello, el multilateralismo promovido por la OMC ha propendido
por metas claves, como elevar los niveles de vida de los Estados estimulando el
crecimiento economico, resolver las diferencias comerciales garantizando buenas
practicas a nivel de gobernanza, y especialmente contribuir a la paz y la estabilidad
dentro de las relaciones internacionales a través del didlogo conjunto.

Si bien el multilateralismo de la OMC ha permitido avanzar en muchos aspectos
dentro del comercio mundial, la historia evidencia que este es también completamente
susceptible a los fendmenos politicos, econoémicos y sociales acaecidos dentro de
las relaciones internacionales. Esto se evidencia considerando las diversas crisis
econdmicas y financieras a escala internacional que ponen a prueba la interdependencia
alcanzada entre los Estados. Por ello el multilateralismo, a fin de hacer frente a
todas las circunstancias anteriores, ha de repensarse en procura de alcanzar una

2 Gaspar Feliu y Carles Sudria, Introduccion ala historia economica mundial (Valencia: Guada Impresores, 2007).
2l Roger B. Porter et al., Efficiency, Equity, and Legitimacy: The Multilateral Trading System at the Millenium
(Washington: Brookings Institution Press, 2000).
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esencia mas flexible que permita articular efectivamente las instituciones del sector
publico y las del sector privado, aparte de incentivar ademas el dialogo conjunto
con medidas efectivas que dinamicen el funcionamiento del comercio mundial** .

Segtin Steinberg®, la OMC precisamente ha permitido que sus miembros de pleno
derecho trabajen por intereses comunes a fin de evitar tanto escenarios incertidumbre
a nivel comercial, como medidas de proteccionismo injustificado; tal y como
aquellas que se presentaron como preambulo de la Segunda Guerra Mundial.
Es por ello por lo que la razén de ser de la OMC se torna determinante para el
multilateralismo, como se aprecia en la Figura 1, y constituye en la actualidad un
importante instrumento para promover el desarrollo econémico y para construir
un mundo mas pacifico.

La Organizacion Mundial del Comercio |, Sistema Multilateral de Comercio
(OMC) 1
Puede Ventajas [

]
|

Bajar el costo de la vida y elevar los
niveles de vida

El sistema contribuye a promover la
paz
T
Las diferencias se tratan de forma
constructiva
T

Se reducen los obstaculos al comercio

Resolver diferencias y reducir las

. . Se afianzan las relaciones comerciales
tensiones comerciales

Estimular el crecimiento econémico

ol Se busca el pleno empleo de los paises

Las normas facilitan la vida a todos

T
La mayor libertad de comercio
redunda en un menor costo de vida
I
Ofrece més posibilidades de elegir
productos y caracteristicas
T

Reducir el costo de las actividades

3 A . Se hace mas eficiente la produccion
comerciales a nivel internacional
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Se aumentan las oportunidades
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Figura 1. Influencia de la OMC en el multilateralismo y las Relaciones Internacionales.

Fuente: elaboracion propia a partir de OMC*.

~
1

Nelson Alvarez, “Consideraciones y reflexiones acerca del multilateralismo y las subvenciones en el marco
del GATT/OMC”, Revista Via Iuris, num. 15 (2013): 135-153.

Federico Steinberg, Cooperacion y Conflicto. Comercio Internacional en la era de la globalizacion (Madrid:
Editorial Akal, 2007).

OMC, “Diez ventajas del sistema de comercio de la OMC”, Organizacién Mundial del Comercio, 1 de julio de
2007, y OMC, “Diez cosas que puede hacer la OMC”, Organizacion Mundial del Comercio, 1 de julio de 2013.
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Por lo tanto, la OMC y la Union Europea (UE) comparten un claro pasado comun.
No solo por la necesidad de crear iniciativas que permitieran promover el desarrollo
economico y social tras los efectos la Segunda Guerra Mundial®’, sino ademas por
los diversos procesos de negociaciones que durante décadas buscaban construir
un organismo supranacional que integrara diferentes economias y liberalizara su
comercio reciproco tal y como en este caso sucedio con los paises de Europa®.

Feliuy Sudria*” afirman que la posguerra conllevo a la creacion de alianzas solidas entre
los paises europeos a fin de soslayar nuevos conflictos a través de medios econdmicos.
Por ello, Alemania del Oeste, Francia, Bélgica, Luxemburgo y los Paises Bajos terminan
dando origen al mercado comun de bienes con el proposito de estabilizar la economia
ademas de impedir, como medida preventiva, que ciertas industrias acapararan el
mercado de materiales como el acero y el carbon, imprescindibles para la guerra.
Asien 1951, tras la firma del Acuerdo de Paris, surge un ano después la Comunidad
Europea del Carbon y del Acero (CECA) que represento todo un hito, ya que supuso
nuevas reformas economicas que dieron origen al Tratado de Roma. Por medio de
todoello surgen en 1957, en primer lugar, la Comunidad Econémica Europea (CEE),
la cual consolidaba no solo un mercado comun sino también diversas politicas en
materia econdmica, agricola y de transporte, y en segundo lugar surge igualmente
el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea de la Energia Atémica (CEEA
o Euratom), el cual establecia las directrices en materia de investigacion cientifica
con materiales nucleares a fin de potenciar el modelo de energia atomica y que
tales materiales no se destinaran a fines militares.

Con el tiempo se negociaron en 1965 el Tratado de Fusion en el cual se constitu-
yeron oficialmente las Comunidades Europeas a partir de la fusion de la CECA,
la CEE y el Tratado CEEA o Euratom. Luego se suscribieron en 1970 el Tratado
de Luxemburgo y en 1975 el Tratado de Bruselas con los cuales, y se modificaron
ciertas disposiciones presupuestarias establecidas previamente, incrementando los

Ramses Wessel y Jed Odermatt, Research Handbook on the European Union and International Organizations
(Northampton: Edward Elgar Publishing, Inc., 2019).

% Donato Fernandez, Fundamentos economicos de la Unién Europea (Madrid: Thomson Editores, 2007).

Feliu y Sudria, Introduccion a la historia economica mundial.
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poderes de la Asamblea®® y creando el Tribunal de Cuentas®. También, en 1985
es firmada el Acta Unica Europea que modific6 los Tratados Constitutivos de las
Comunidades Europeas, establecié la cooperacion politica europea y amplié los
poderes legislativos del Parlamento Europeo™.

Posteriormente, segun Blair’', es firmado en 1992 el Tratado de Maastricht por
medio del cual nacio el Tratado de la Union Europea (UE), en cuyos doce miembros
de entonces acordaron que la CEE se convertiria en la Comunidad Europea (CE).
Asimismo, las competencias legislativas como de control del Parlamento Europeo
terminaron por aumentar con la insercion del procedimiento de codecision y la
ampliacion del procedimiento de cooperacion entre todos los miembros. Sin embargo,
luego el Tratado de Maastricht serfa modificado con otros nuevos acuerdos, como
el Tratado de Amsterdam de 1997, cuyo objetivo fue crear un espacio de libertad,
seguridad y justicia comun; todo ello, con reformas concernientes a empleo, libre
circulacion de ciudadanos, justicia, politica exterior y de seguridad comun, aparte
de reformas institucionales para hacer frente al ingreso de nuevos miembros. Otra
modificacion del Tratado de Maastricht se completd en 2001 con el Tratado de
Niza, cuyo objetivo era reformar la estructura institucional de la UE a fin de que se
acomodara a los cambios futuros de ampliacion como organizacion supranacional
europea, ademas de dotar de mas poderes legislativos y de control al Parlamento
Europeo. Finalmente, la ultima modificacion del Tratado de Maastricht se presento
en 2007 con el Tratado de Lisboa, que entraria en vigor en 2009, por medio del
cual los 27 Estados miembros de la UE adquieren personalidad juridica propia
para firmar acuerdos internacionales a nivel comunitario. Cabe anotar que dentro
del Tratado de Lisboa se incluyeron, segiin Nieto y Martin**, nuevas reformas

% La Asamblea Parlamentaria del Consejo de Europa es la Camara o asamblea legislativa nacional y regional

del Consejo de Europa, con sede en Francia. Esta es uno de los dos érganos estatutarios del Consejo de

Europa, que esta constituido por el Comité de 47 ministros de Asuntos Exteriores que se retinen al nivel

de sus diputados, y la Asamblea que personifica a las fuerzas politicas, tanto la mayoria como la oposicion, de

todos los Estados miembros. Union Europea, Parlamento Europeo, “Preguntas frecuentes a la Unidad

del Portavoz del Parlamento Europeo”, Parlamento Europeo, 1 de septiembre de 2021.

El Tribunal de Cuentas (TCE) es una institucion, con sede en Luxemburgo, que se encarga de controlar las

cuentas de la UE. Este elabora un reporte de frecuencia anual para el Parlamento Europeo y el Consejo de

la Union, que se analiza antes de ser aprobada la gestion del presupuesto de la UE por parte de la Comision

Europea. “Tribunal de Cuentas Europeo (TCE)”, Union Europea (UE), 1 de octubre de 2021.

% Fausto Vecchio, Primacia del Derecho Europeo y salvaguarda de las identidades constitucionales. Consecuencias
asimétricas de la Europeizacion de los contralimites (Madrid: Imprenta Nacional de la Agencia Estatal Boletin
Oficial del Estado, 2015).

3t Alasdair Blair, The European Union Since 1945 (Harlow: Pearson Education Limited, 2005).

Isaac Martin y Eva Nieto, Derecho administrativo europeo en el Tratado de Lisboa (Madrid: Marcial Pons, 2010).
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determinantes entre las que destacan el voto por mayoria cualificada que busca
reducir las posibilidades de estancamiento en el Consejo Europeo™, un Parlamento
Europeo con mayor peso, la creacién de las figuras de Presidente del Consejo
Europeo y Alto Representante de la Unién para Asuntos Exteriores y Politica de
Seguridad, ademas de lograr que la Carta de los Derechos Fundamentales de la
Union Europea fuese vinculante en términos juridicos.

Desde sus inicios, la UE ha transformado su geografia y sus fronteras para legitimar
su propia existencia en la politica mundial, situacion que le ha conferido una
identidad propia basada en diversos principios y acuerdos definidos con un
complejo espectro normativo. Asi, la UE ha dejado una impronta con un caracter
profundamente universal, cuyas pretensiones de autenticidad en el orden mundial
han originado valores y normas que le han dado el derecho de promoverlos en
otras regiones del planeta, generando en consecuencia un paradigma de liderazgo
geopolitico dentro de las relaciones internacionales™.

Es tal el nivel de influencia de esta organizacion en el mundo, que se han presentado
situaciones en donde la confluencia de ordenamientos juridicos entre la OMCy la
UE ha derivado en disputas comerciales sobre las que se han pronunciado, no sélo
el Organo de Solucion de Diferencias (OSD)* *® de la OMC, sino el propio Tribunal
de Justicia de la UE (TJE)*". Esto deja en evidencia divergencias legales relevantes
entre ambas partes, ademas de exponer la capacidad de la UE como actor dentro
de las relaciones internacionales. El anterior escenario supone la necesidad de que

El Consejo Europeo constituye la autoridad politica mas alta de la UE y retine la estructura institucional
y los elementos caracteristicos cualquier otra organizacion internacional. Es el encargado de definir las
orientaciones como también las prioridades politicas generales y, si bien no es una institucion legislativa,
ya que no negocia ni adopta normas, si define el programa de actuacion de la UE. Manuel Ortega, Derecho
de la Union Europea. Barcelona: Bosch Editor, 2018.

* Katrin Huber, “The European parliament as an actor in EU border policies: its role, relations with other UE
institutions, and impact”, European Security 24, nam. 3, (2015): 420-37.

El Organo de Solucion de Diferencias (OSD) esta basado en el ordenamiento juridico del GATT y los textos
juridicos de la OMC. Es considerado como un ente encargado de establecer la responsabilidad legal tanto
de los Estados reclamantes como de los Estados demandados. El OSD, entre otras funciones, vigila la
implementacion de las recomendaciones o resoluciones que se generen en su seno, y autoriza la suspension de
concesiones en caso de que no sean cumplidas las recomendaciones y resoluciones previamente establecidas
segun cada diferencia. Organizacion Mundial del Comercio (OMC), “Resolucion de las diferencias comerciales
entre los Miembros de la OMC”, Organizacién Mundial del Comercio, 13 de octubre 2021.

% German Burgos-Silva, “Acceso a la justicia internacional: una lectura transversal del CIADI y el OSD de la
OMC”, Novum Jus 4, 2 (2010): 35-53.

El Tribunal de Justicia (TJE) tiene como propésito interpretar y aplicar el Derecho de la UE, y se caracteriza
ademas por su naturaleza organica compuesta y su autoridad supranacional. El TJE es también entendido
como el 6rgano de la UE en donde se concentra todo su poder judicial. Ortega, Derecho de la Union Europea.
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actores politicos y juridicos, tanto nacionales como internacionales, se adapten e
interconecten desde lalégica de globalizacion, dada la creacion de normas paralelas
de diferentes actores como en este caso’™™ *.

Por lo tanto, la UE promueve un orden mundial basado en normas que abarcan
diferentes ambitos sociales, los cuales estimulan la cooperacion entre Estados,
fortaleciendo asi las vias diplomaticas y estableciendo reglas de juego comunes
en materia economica y en materia politica®. La UE promueve ademas buenas
practicas de gobernanza para garantizar el suministro de bienes ptblicos mundiales
como también para contribuir a un mundo mas pacifico y sostenible. Todo esto,
consciente de la trascendencia del multilateralismo como principio determinante
a nivel comercial y considerando la ONU como nticleo de sus acciones politicas*.
No obstante, de facto la UE evidencia mas, con cierta opacidad, un regionalismo en
tanto su accionar es el resultado de aplicar en un lugar concreto, entre todos sus
Estados miembros, tanto las normas como los acuerdos preferenciales, comerciales
bilaterales y demas existentes*.

Segun Barbé y Morillas®, 1a UE ha logrado que todos sus Estados miembros trabajen
por metas y propdsitos comunes, en donde su gobernanza y el papel de su politica,
en general, han sido determinantes para que esta organizacion sea considerada, pese
a las dificultades actuales, todo un modelo dentro de todo el sistema internacional.
Aunque, si bien la politica exterior de la UE parece tornarse menos transformadora
en los ultimos afos, y las practicas y politicas de integracion entre sus miembros
potencialmente pueden afianzarse atin mas a la razon de ser de toda esta iniciativa
(véase Figura 2), es obvio que busque, como cualquier proyecto social, adaptarse
a los cambios del sistema internacional.

Naiara Arriola, “La Unioén Europea y la organizacion mundial del comercio: comenzando un dialogo
proto-constitucional”, Cuadernos de Derecho Transnacional 9, ntm. 2 (2017): 89-105.

* Andrés Villabona-Rodriguez y Pablo Reyes-Beltran, “La juridizacion de la politica publica: limites difusos
entre el derecho, la politica y la globalizacion”, Novum Jus 16, ntum. 2 (2022): 391-418.

Sandra Villamil-Soto, “Integracion como fuente de conflictividad. Choque entre hegemonia y cooperacion”,
Novum Jus 10, nam. 2 (2016): 77-87.

Federica Mogherini, “Una visién comun, una actuacion conjunta: una Europa mas fuerte”, European Union
External Action Service, 2 de septiembre de 2016, https://eeas.europa.eu/archives/docs/top_stories/pdf/
eugs_es_.pdf (acceso mayo 10, 2023).

Igor Filibi, “Federalismo y Regionalismo en Europa: shacia qué camino politico camina la UE?”, Cuadernos
Europeos de Deusto 1, nam. 60, (2019): 125-56.

# Ester Barbé y Pol Morillas, “The EU global strategy: the dynamics of a more politicized and politically
integrated foreign policy”, Cambridge Review of International Affairs 6, num. 32 (2019): 753-770.
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De esta manera, la UE esta basada en complejos procesos de consenso entre
todos sus Estados miembros. Procesos que lograron avances sin parangon como
la creacion de la ciudadania europea, el establecimiento de politicas comunes de
relaciones exteriores y seguridad nacional, ademas de la circulacion del euro como
una moneda tnica entre la mayoria de sus paises*. Por lo tanto, la politica de esta
organizacion internacional sui generis es completamente dindmica ya que, de un
lado, precisamente dentro del Tratado de Lisboa se estableci6 en su momento que
cualquier Estado europeo que lo deseara podria solicitar el ingreso a la UE. Todo
esto si se superan una serie de requisitos especificos como, por ejemplo, recibir
status de pais candidato por parte de la Comision Europea®; tal y como sucedio
con Croacia hasta lograr su adhesion en 2013, al hacerse efectivo el articulo 49
del Tratado de la Unién Europea. De otro lado, dentro del Tratado de Lisboa se
establecio logicamente la posibilidad de que también los Estados oficiales que lo
desearan denunciaran el acuerdo y solicitaran su retirada, de considerarse necesario.
Una situacion asi se materializé en 2016, tras afios de tensiones internas dentro
del Reino Unido. Este, tras efectuar un referéndum, terminé por formalizar el
denominado Brexit*, en donde el gobierno invoco el articulo 50 del Tratado de
la Union Europea con el que se hizo efectiva su salida definitiva, a principios del
2020, convirtiéndose en el primer pais en retirarse de la UE*.

# Julio Gil, Historia de la integracion europea (Madrid: Editorial UNED, 2017).

#  La Comision Europea es una de las instituciones mas importantes de la UE, dado que posee el poder
ejecutivo como asimismo la iniciativa legislativa. Igualmente, se encarga de proponer nuevas normas, aplicar
las decisiones comunitarias, como también defender los tratados previamente ratificados y, en general, se
encarga de temas concernientes a los asuntos diarios dentro de la UE. Ortega, Derecho de la Union Europea.

# Acronimo procedente de la expresion “British exit” derivadas del proceso politico que significo el abandono
por parte del Reino Unido como miembro de pleno derecho de la UE. Este inicio tras efectuarse un
referéndum o consulta celebrada en el Reino Unido a mediados de 2016 en el que el 51,9% de los votantes
apoy6 denunciar y retirarse del acuerdo de la UE, invocando en el siguiente afio de 2017 el articulo 50 del
Tratado de la Union Europea, llevandose a cabo un proceso legal en el marco del derecho internacional
publico que se ejecuto finalmente el 31 de enero de 2020. Enzo Cardi, European Economic Legal Order After
Brexit: Legacy, Regulation, and Policy (Abingdon: Routledge Taylor and Francis Group, 2021).

# Fabrinni, Federico. The Law & Politics of Brexit: Volume II: The Withdrawal Agreement (Oxford: Oxford
University Press, 2020).
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Figura 2. Proposito de la UE en el regionalismo dentro de las relaciones internacionales

Fuente: elaboracion propia basada en informacion consultada en la pagina web oficial de Unién Europea®.

Asi pues, y recapitulando, con la firma del GATT que luego darfa origen a la OMC,
y con la firma de la CECA que luego de forma similar darfa origen a la UE, la génesis
de ambas organizaciones internacionales parece evidenciar similitudes interesantes.
En efecto, ambas iniciativas son el resultado de un profundo y complejo proceso de
negociacion para constituir diferentes tratados, como ordenamientos juridicos que
permitieran integrar en diferentes grados (comerciales, economicos y sociales) los
mercados de distintos paises, evidentemente desde perspectivas de regionalismo y
de multilateralismo. Asi sucede con la UE y la OMC, respectivamente®.

Sin embargo, es necesario resaltar que estas similitudes existentes entre la OMC'y
la UE suscitan reflexiones pertinentes alrededor de hasta qué punto los acuerdos
comerciales pueden en ciertos casos debilitar ala OMC, considerando sus problemas
de institucionalidad y voluntad politica. Lo anterior, tal y como se aprecia con los
resultados de las Conferencias Ministeriales y la misma Ronda de Doha que parecen

48

Union Europea, “Principales logros y beneficios tangibles de 1a UE”, Union Europea (UE), 5 junio de 2021.
# Gaines, Sanford, Birgitte Egelund Olsen y Karsten Engsig Serensen, Liberalising Trade in the EU and the WTO:
A Legal Comparison (New York: Cambridge Univesity Press, 2012).
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no alcanzar los resultados esperados, evidencia dificultades a nivel de multilateralismo
que pueden otorgar, por consiguiente, mayor protagonismo en su actuacion politica
dentro de las relaciones internacionales a iniciativas de regionalismo como las de
la UE, precisamente™ .

En cualquier caso esta claro que, pese a los impases actuales de la OMC, resulta
preferible un organismo como este, con sus desafios de consenso y voluntad politica,
que un escenario global acéfalo sin intereses de unidad. Aunque llamativamente son
estos impases los que parecen dar notoriedad también a las negociaciones y soluciones
derivadas de acuerdos comerciales; tal y como sucede con la UE, que cada vez se
consolida mas como un paradigma dentro de las relaciones internacionales™. En
cualquier caso esto no significa, segtin De Lucio™, que acuerdos comerciales como
los de la UE sean por supuesto un problema para el comercio internacional, dado
que estos pueden promover también la liberalizacion y el intercambio comercial
entre sus partes, con resultados interesantes incluso en términos de ANC o NTI,
en donde sus miembros pueden lograr proezas en materia de paz y estabilidad,
derechos humanos, derechos laborales, medioambiente, salud, derechos politicos,
diplomacia entre otras™.

Resultados

Segtin lo anterior, parece obvia la capacidad en términos de poder y gobernabilidad
que posee la UE como acuerdo comercial e integracion econémica en el marco de las
relaciones internacionales. Sus competencias a nivel de desarrollo e implementacién
de tratados parecen no tener parangén con respecto a cualquier otra integracion
econdmica. De hecho,

la politica comercial comun de la UE es uno de los ambitos en los que esta
organizacion dispone de competencias plenas y exclusivas. Dicho de otro modo,
la UE acttia como un tnico agente en el seno de la OMC y estd representada por
la Comisién Europea y no por los Estados miembros™.

En este sentido, la UE es en la actualidad el acuerdo comercial que ha alcanzado
los mayores niveles de integracién respecto de cualquier otro de esta misma

Sanahuja, “La Union Europea y el regionalismo latinoamericano: un balance”.

Jose Baena-Rojas y Susana Herrero-Olarte, “From preferential trade arrangements to free trade agreements:
One of the downturns of cooperation in international relations?”, Social Sciences 9, num. 8, (2020): 1-17.
Steinberg, Cooperacion y Conflicto.

De Lucio, “Liderazgo geopolitico”.

Union Europea, “El Consejo Europeo”, Union Europea (UE), 8 julio de 2021. https://www.consilium.europa.
eu/es/european-council/

Igler. “La Union Europea y la organizacion Mundial del Comercio”.
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naturaleza. Esto supone, entonces, que todos sus miembros han cedido cierto nivel
de su soberania a esta organizacion internacional. Por ello, la supranacionalidad de
dicha entidad se sitia por encima del ambito de los Estados miembros y de sus
gobiernos (véase Figura 3), lo cual termina otorgando a la UE independencia sobre
estos al momento de tomar decisiones especificas tanto comerciales, econémicas
o politicas, como también sociales™. Es asi como su capacidad de superar via
consenso diversos acuerdos ha permitido a esta organizacion avanzar a niveles
de integracion considerables, en cuyo caso sus competencias le permiten a nivel
politico y de comercio exterior (véase Figura 4) ejercer un rol sobresaliente dentro
de la OMC y dentro de las relaciones internacionales mismas”’.
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i i o Organo de Solucion de
Juridicos y los més Diferencias (OSD)
de 60 Acuerdos de la
Estados Miemb

OMC. Incluyendo a

Figura 3. Paradigma de liderazgo de la UE dentro de la OMC como tnico
acuerdo comercial en condicion de reclamante y demandado ante el OSD

Fuente: elaboracion propia basada en Jose Petit®® y Banco de Espania™.

Silvana Insignares, El proceso de integracion europeo: entre lo supranacional y lo intergubernamental (Barranquilla:
Grupo Editorial Ibanez, 2011).

Arriola, “La Unién Europea y la organizacion mundial del comercio”.

Jose Petit, “La teoria econémica de la integracion y sus principios fundamentales”, Revista Venezolana de
Andlisis de Coyuntura 20, nam. 1, (2014): 137-16.

Banco de Espana, “;Qué grado de integracion se ha alcanzado?”.
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Figura 4. Integraciones econémicas con mas liderazgo geopolitico
en el mundo segun indicadores de comercio exterior

Nota: aunque la OMC contabiliza 20 integraciones economicas, cinco son adhesiones de acuerdos comerciales ya
existentes.

Fuente: elaboracion propia con datos de OMC 60 y Banco Mundial®'.

Asi pues, como se evidencia en las Figuras 3 y 4, las competencias y resultados
que ha logrado la UE son considerables. De hecho, esta organizacion internacional
es la unica que ha consolidado el nivel de integracion “Unién Econémica™”. Esto,

% OMC, “Acuerdos Comerciales Regionales Base de Datos”, Organizacion Mundial del Comercio, 18 julio de
2023.

' Banco Mundial, “Datos de libre acceso del Banco Mundial”, Banco Mundial, 28 de mayo de 2023.
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En esta se conciertan una multiplicidad de politicas econémicas de tipo monetario, financiero, fiscal, industrial
y demds, que se reflejan tanto en la creacion de un banco central comun como en la implementacion, casi
total entre todos sus miembros, de una tnica moneda. Banco de Esparia, “;Qué grado de integracion se ha
alcanzado?”, Banco de Espana (BDE), 24 de marzo de 2021.
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en cierto modo, ha permitido que acumule unos 6°804.985 millones de délares
equivalentes al 30,78 % de los 22°108.153 millones de délares correspondientes
al total de las exportaciones mundiales, y que acumule, asimismo, unos 6°285.054
millones de dolares equivalentes al 29,10 % de los 21°599.920 millones de dolares
correspondientes al total de las importaciones mundiales®.

De otro lado, la UE también ha adquirido una extraordinaria condicion arbitral,
pues todas las diferencias, como se ve en la Tabla 1 y la Figura 5, indistintamente
del Estado miembro que se trate, se canalizan directamente a través de esta
organizacion internacional.

Tabla 1. Diferencias planteadas ante el OSD por reclamantes y demandados

Diferencias por reclamante Diferencias por demandado

Pais Diferencias % Pais Diferencias %
Estados Unidos 132 21,75 Estados Unidos 168 27,68
Unioén Europea 105 17,30 Unioén Europea 101 16,64
Canada 40 6,59 China 47 7,74
Brasil 35 5,77 India 32 527
China* 33 5,44 Canada 23 3,79
Japon 28 461 Corea del Sur 19 3,13
India 25 4,12 Japon 18 2,97
México 25 4,12 Brasil 17 2,80
Corea del Sur 21 3,46 México 15 2,47
Resto de paises 163 26,85 Resto de paises 167 27,51
TOTAL 607 100% TOTAL 607 100%

*Se incluyen las diferencias de Hong Kong y de Taipéi.

Fuente: elaboracion propia con datos de OMC®*.

Es por ello por lo que, si algin miembro de la UE considera que otro miembro de
la OMC implementa algtin tipo de medida que le afecta a nivel comercial, desde la
interpretacion del GATT y los demas textos juridicos, entonces tal miembro de
la UE podra solicitar consultas y subsecuentemente la creacion de un Grupo Especial
ante el OSD para que interceda y arbitre ante las partes implicadas.

©  Banco Mundial, “Datos de libre acceso del Banco Mundial”, Banco Mundial, 28 de mayo de 2023.
®  OMC, “Diferencias por Miembro”, Organizacion Mundial del Comercio, 20 de noviembre de 2021.
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La UE como reclamante ante otros estados

Estados demandantes en contra de la UE

-5 Bl ol

Diferencias de la UE como reclamante
n Diferencias de la UE como demandado

Figura 5. Diferencias de la UE ante el OSD como reclamante y demandada

Fuente: elaboracion propia con datos de OMC, “Diferencias por Miembro”.

De este modo, la Tabla 1 y la Figura 5 indican que la UE ha generado un total de
105 diferencias como reclamante y unas 101 diferencias como demandada; ambas
cifras equivalen, respectivamente, al 17,30 %y 16,64 % de las 607 diferencias totales
reportadas ante el OSD y por consiguiente dentro la OMC. Luego la UE ostenta
también una capacidad extraordinaria que la convierte en un actor sobresaliente
dentro del sistema internacional. Se trata entonces de la posibilidad (véase Figura
6) de negociacion e implementacion de acuerdos comerciales con otros paises.
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Nombre del Acuerdo* | 11P0d¢ Cobertura Af‘“’g:f]fg“;:“d“ Paises miembros
UE - Albania TLC Mercancias y Servicios 2009 UE y Albania
UE - América Central TLC Mercancias y Servicios 2013 UE y Costa Rica; El Salvador; Guatemala; Honduras; Nicaragua; Panama
UE - Andorra TLC Mercancias 1991 UE y Andorra
UE - Argelia TLC Mercancias 2005 UE y Argelia
UE - Armenia TLC Servicios 2018 UE y Armenia
UE - Bosnia y Herzegovina TLC Mercancias 2015 UE y Bosnia y Herzegovina
UE - Camertn TLC Mercancias 2014 UE y Camertn
UE - Canada TLC Mercancias y Servicios 2017 UE y Canada
UE - CDAM TLC Mercancias 2016 UE y Botsuana; Suazilandia; Lesoto; Mozambique; Namibia; Sudafrica
UE - Chile TLC Mercancias y servicios 2005 UEy Chile
UE - Colombia y el Pera TLC Mercancias y servicios 2013 UE y Colombia; Ecuador; Peru. (Adhesion del Ecuador en 2017)
UE — Corea del Sur TLC Mercancias y servicios 2011 UE y Corea, Corea del Sur
UE - Costa de Marfil TLC Mercancias 2016 UE y Costa de Marfil
UE - Egipto TLC Mercancias 2004 UE y Egipto
UE - Estados del Africa Austral |y Mercancias 2012 UE y Comoras; Madagascar; Mauricio; Seychelles; Zimbabue
y Oriental
UE y Bahamas; Barbados; Belice; Dominica; Granada; Guyana; Jamaica;
UE - Estados del CARIFORUM TLC Mercancias y servicios 2008 Republica Dominicana; San Cristébal y Nieves; San Vicente y las Granadinas;
Santa Lucia; Surinam; Trinidad y Tobago.
UE - Estados del Pacifico TLC Mercancias 2009 UE y Fiyi; Islas Salomon; Paptia Nueva Guinea; Samoa.
UE - Georgia TLC Mercancias y servicios 2014 UE y Georgia
UE - Ghana TLC Mercancias 2016 UE y Ghana.
UE - Islandia TLC Mercancias 1973 UE e Islandia.
UE - Islas Feroe TLC Mercancias 1997 UE E islas Feroe.
UE - Israel TLC Mercancias 2000 UE e Israel
UE - Japon TLC Mercancias y servicios 2019 UE y UE - Japon.
UE - Jordania TLC Mercancias y servicios 2002 UE y Jordania.
UE - Libano TLC Mercancias y servicios 2003 UE y Libano.
UE - Macedonia del Norte TLC Mercancias y servicios 2004 UE y Macedonia del Norte.
UE - Marruecos TLC Mercancias 2000 UE y Marruecos
UE - México TLC Mercancias y servicios 2000 UE y México.
UE - Moldavia TLC Mercancias y servicios 2014 UE y Moldavia
UE - Montenegro TLC Mercancias y servicios 2010 UE y Montenegro.
UE - Noruega TLC Mercancias 1973 UE y Noruega
UE y Bermudas; Georgia del Sur y las Islas Sandwich del Sur; Groenlandia; Islas
Caiman; Islas Malvinas (Islas Malvinas); Islas Turcas y Caicos; Islas Virgenes
UE - Paises y Territorios de B Britanicas; Montserrat; Nueva Caledonia; Pitcairn; Polinesia Francesa; San Pedro
Ultramar (PTU) e Mercancias L7t y Miquelon; Territorio britanico de ultramar de Santa Elena, Ascension y Tristan
de Acuna; Territorio Britanico del Océano Indico; Tierras Australes Francesas;
Wallis y Futuna
UE - Palestina TLC Mercancias 1997 UE y Palestina
UE - Reino Unido TLC Mercancias y servicios 2021 UE y Reino Unido
UE - San Marino TLC Mercancias 2002 UE y San Marino
UE - Serbia TLC Mercancias y servicios 2013 UE y Serbia
UE - Singapur TLC Mercancias y servicios 2019 UE y Singapur
UE - Siria TLC Mercancias 1977 UEy Siria
UE - Sudafrica TLC Mercancias 2000 UE y Sudafrica
UE - Suiza - Liechtenstein TLC Mercancias 1973 UE y Suiza; Liechtenstein
UE - Tanez TLC Mercancias 1998 UE y Tinez
UE - Turquia TLC Mercancias 1996 UE y Turquia
UE - Ucrania TLC Mercancias y servicios 2014 UE y Ucrania
UE - Vietnam TLC Mercancias y servicios 2020 UE y Vietnam

Figura 6. Acuerdos comerciales de la UE con otros paises en el mundo

Fuente: elaboracion propia con datos OMC®.
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OMC, “Acuerdos Comerciales Regionales Base de Datos”.
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Finalmente, segin la Figura 6, la UE cuenta en el presente con un total de 44
acuerdos comerciales tipo TLC en vigor; todo ello, con otros paises alrededor del
mundo. Esto demuestra la sobresaliente incidencia de esta organizacion internacional
en la dinamica de las relaciones internacionales, ya que muchos de estos acuerdos
han sido firmados incluso antes de que la misma OMC fuese creada.

Conclusiones

Este articulo plantea diferentes reflexiones sobre aspectos que tienen que ver con
la capacidad que ha logrado la UE de ejercer un papel relevante a nivel geopolitico.
Esto se ha hecho centrandose en un ambito inicialmente comercial, que luego
termino permeando otras esferas de tipo econdmico, politico y social. Tal situacion
ha fortalecido a la UE a un punto tal que, como organizacion internacional dentro
de la misma OMC, esta puede ejercer un rol de notable influencia, no solo por la
cantidad de miembros alineados hacia objetivos comunes, sino por la autoridad misma
de algunos de estos dentro de la dindmica actual de las relaciones internacionales.

Dentro de las reflexiones mas inestimables destacan, en primer lugar, el como la
dindmica de la UE entendida como integracion economica le ha permitido avanzar,
pese a sus dificultades internas de gobernanza, a estadios extraordinarios; incluso
mas que ningtn otro acuerdo comercial en el mundo. En segundo lugar, se evidencia
como el alto grado de supranacionalidad de la UE, otorgado por sus Estados
miembros, le ha conferido un status imperativo como actor dentro de la sociedad
internacional. Lo anterior, dado que su condicion tnica le permite actuar como
reclamante y como demandada ante el OSD. En tercer y ultimo lugar, se aprecia
igualmente como este status imperativo le otorga la capacidad de firmar diversos
tratados comerciales que han permitido desarrollar un complejo ordenamiento
juridico que puede complementar, e incluso en algunos casos, ir mas alla de las
normas mismas de la OMC, enfatizando también en ANC o NTL

Cabe agregar también que, durante casi ya tres décadas, la OMC parece haberse
tornado determinante para la gestion del comercio mundial. Todo ello desde la
logica del multilateralismo, en donde todos los Estados del sistema internacional
han trabajado para promover el desarrollo social a través de diversos tratados y
negociaciones que demandan de consenso y voluntad politica. Del mismo modo,
esta claro también que durante un periodo similar y casi desde el mismo punto
de partida, la iniciativa de la UE se ha tornado clave, no solo para para la regencia
del comercio exterior de Europa, sino incluso para diversos propésitos mas. En
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este caso, desde la logica del regionalismo en donde sus miembros han trabajado
también arduamente firmando diversos tratados, al igual que en el primer caso,
han demandado tanto de consenso como de voluntad politica.

Por lo tanto, tras el fin de la Segunda Guerra Mundial, se puede decir que paralelamente
ambas organizaciones claramente han coexistido pese a los retos latentes dentro
de su haber. Asimismo, ambas organizaciones desde dos enfoques diferentes han
terminado por promover indirectamente una serie de resultados diversos. La mayoria
asociados al afianzamiento de la diplomacia, de la estabilidad, de la paz y de la
prosperidad del entorno a diferentes escalas geograficas. No obstante, en cualquier
caso, es determinante exaltar también como la UE desde adentro de la OMC se ha
venido convirtiendo en todo un paradigma de liderazgo geopolitico. Esto se debe
a que constituye en el presente, no solo para los acuerdos comerciales sino para
las organizaciones internacionales, todo un referente categorico de cooperacion
internacional y gobernanza global.
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